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一、报告报价

《中国零售国际化发展战略研究报告（2007）》信息及时，资料详实，指导性强，具有独家

，独到，独特的优势。旨在帮助客户掌握区域经济趋势，获得优质客户信息，准确、全面、

迅速了解目前行业发展动向，从而提升工作效率和效果，是把握企业战略发展定位不可或缺

的重要决策依据。
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二、说明、目录、图表目录

�����[b]中国零售国际化发展战略研究报告（2007） 内容介绍：[/b]

　　【导言】

　　●零售国际化的定义

　　●零售国际化的主体:国际零售商及其分类

　　【比较研究】

　　●零售国际化的特点:与制造商国际化的比较

　　【动因分析】

　　●"走出去"的动因分析

　　○经济全球化进程的必然结果

　　○零售市场过度竞争迫使中国零售企业开拓国际发展需要

　　○国内市场的"假性"饱和，迫使零售企业"走出去"

　　○"走出去"是我国零售企业实现规模经营，提高国际竞争力的重要手段

　　○我国零售业"走出去"可以增强对制造业海外投资的支持能力

　　【发展对策】

　　●政府宏观管理

　　○营造公平竞争的市场环境

　　○鼓励零售企业海外发展的措施

　　●零售企业经营国际化的对策

　　○进行海外投资的前期准备工作建议

　　○在海外开展跨国经营的对策

　　○打造国际核心竞争力的对策

　　●经营国对象选择

　　●零售业态选择

　　●进入模式选择

　　【国际借鉴】

　　●国际零售业的发展态势

　　○国际零售业现状及特点

　　○国际零售业的发展趋势

　　○国际零售业对外开放的总体情况

　　●外国零售业国际化的成功经验



　　○打造企业的核心竞争力

　　○本土化策略的成功应用

　　○准确的市场定位，实施特色经营

　　○深思熟虑的布点扩张，有控制的国际化

　　○业态合理搭配

　　●沃尔玛经营国际化研究

　　○沃尔玛市场分析

　　○美国零售业

　　○日本零售业

　　○法国零售业

　　●发展中国家零售业发展现状和趋势

　　○零售业发展速度加快，总体实现稳步增长

　　○中高档大型商场数量日趋增多

　　○零售业态间的竞争激烈，新兴业态不断出现

　　○连锁钟情各种零售业态

　　○行业集中度提高，国内零售巨头(零售巨头市场考察)市场拓展步伐加快

　　○外商冲击早已悄然形成，本土零售商面临严峻挑战

　　○"走出去"成为我国零售业的发展壮大重要选择

　　【战略与策略】

　　●中国零售企业国际化战略选择

　　○中国零售企业国际化战略目标

　　○中国零售企业国际化战略选择

　　●国际化经营的主要战略选择

　　○以全球化竞争的思维，确立"走出去"的总体战略规划

　　○进入国际市场前充分的市场调研

　　○实行多元化"走出去"方针，突出企业核心竞争力

　　○准确的市场定位，合理的选择经营业态

　　○与中国先行的制造业组成战略联盟，发挥"中国制造"的产品优势

　　○与当地供应商组成战略联盟

　　○强调知本管理，培育跨国优秀管理人才

　　○其他

　　●政府宏观调控--给予政策扶持，鼓励零售企业向海外发展



　　○打破内外贸的行业分工，简化零售企业"走出去"的审批手续

　　○建立保障和促进零售企业"走出去"的法律体系

　　○拓宽融资渠道，增强零售企业的后盾

　　○对零售企业"走出去"给予适当和必要的税收优惠

　　○利用政府双边经贸活动和双边投资保护支持零售业企业"走出去"

　　○完善信息服务--为零售企业"走出去"提供全方位的服务

　　【案例研究】

　　●联华的海外扩张

　　○联华超市简介

　　○联华的海外扩张
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