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二、说明、目录、图表目录

      在我国，分销模式是中低压输配电产品和工业自动化产品销售的主要模式。根据国际著名

工业电气制造商施耐德提供的数据，其在中国的全部产品线通过分销商销售的比例占全部销

售的85%以上，从细分产品来看，低压电气产品、工业自动化控制产品采取分销模式的比例

更占到90%以上。根据ABB、西门子、常熟开关、人民电气等制造商的资料，低压电气产品、

工业自动化产品基本通过分销渠道流通，中压电气产品分销模式和直销模式并存。  

      随着分销模式占据工业电气产品销售的比例趋于稳定，工业电气分销服务业的市场容量同

步增长。根据国际著名工业电气产品分销商W.W.Grainger的统计数据，预计到2020年，我国

工业电气分销服务市场的规模可以达到1000亿美元。由此可见，我国的工业电气分销市场规

模较大，且发展前景广阔。
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