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二、说明、目录、图表目录

�����2007年中国银行保险市场研究报告 内容介绍：

　　第一章 银行保险相关概述 

　　第一节 银行保险概念的界定

　　第二节 银行保险的模式分析

　　第三节 成功银行保险的关键因素分析

　　第四节 银行保险发展的经济学分析

　　一、银行保险发展的经济学基础

　　二、银行保险发展的收益与风险分析

　　第二章 国际银行保险业发展分析 

　　第一节 西方银行保险的发展形式及动因分析

　　一、西方银行保险的发展形式

　　二、银行保险发展动因的经济学解析

　　三、银行保险发展的宏观和微观动因分析

　　第二节 西方银行保险的发展及其借鉴

　　一、银行保险的内涵及其发展

　　二、银行保险产生的因素分析

　　三、对中国银行保险发展的分析与建议

　　第三节 欧洲银行保险的发展现状分析

　　一、欧洲银行保险产生与发展的动因

　　二、欧洲银行保险发展的现状和主要特点

　　第四节 欧洲银行保险的发展情况与经营管理分析

　　一、欧洲银行保险的产生基础

　　发展的特点及存在的问题

　　三、我国银行保险的发展对策

　　第十节  亚洲地区银行保险经验借鉴

　　一、经营模式：以分销协议为主导，多种模式同时并存

　　二、销售渠道：银行柜面并非唯一渠道，多元化行销模式已经建立

　　三、融合方式：银行的销售习惯和保险定位是关键因素

　　四、产品策略：银保产品的研发、销售与销售渠道紧密配合



　　第十一节  欧洲全能银行与银行保险

　　一、欧洲商业银行集团化的背景

　　二、全能银行和银行保险模式的特点

　　三、全能银行和银行保险集团的构建途径

　　四、全能银行和银行保险集团的基础设施

　　第十二节  欧美银行保险营销策略分析

　　一、银行保险的销售渠道

　　二、银行保险的销售模式

　　三、市场营销策略的关键要素

　　第三章 中国银行保险发展的环境分析 

　　第一节 国内外银行保险发展环境比较分析

　　一、世界各国银行保险发展环境的比较分析

　　二、中国银行保险发展的环境分析

　　发展的综合分析 

　　第一节 发展我国银行保险业

　　一、我国发展银行保险的现实意义

　　二、中国银行保险发展现状及其困难

　　三、发展银行保险急需解决的几个问题

　　第二节 中国银行保险发展的SWOT分析

　　一、优势分析

　　二、劣势分析

　　三、机会分析

　　四、威胁分析

　　第三节 中国银行保险发展的特点和存在的主要问题

　　一、我国银行保险的特点

　　二、存在的主要问题

　　第四节 制约中国银行保险发展的因素分析

　　一、产品种类单一

　　二、分红产品面对分红压力

　　三、固定回报类产品面对加息压力

　　第五节 我国银行保险的初级阶段和共赢中的矛盾

　　一、银行保险发展阶段模型



　　二、银行保险各个发展阶段双方的利益

　　三、处于“分销协议”阶段的我国银行保险

　　四、我国银行保险共赢中的矛盾

　　第六节 银行保险动因分析及在我国的发展

　　一、西方国家银行保险的现状

　　二、银行保险发展的动因分析

　　三、我国银行保险的实践

　　四、发展我国银行保险的对策建议

　　第七节 保险业价值转移与银行保险的发展

　　第八节 银行保险的发展及其影响分析

　　一、银行保险的发展历程

　　二、银行保险产生的因素分析

　　三、我国银行保险的现状分析

　　四、我国银行保险存在的问题及解决措施

　　五、我国银行保险的未来发展方向

　　第九节 中国银行保险现状与发展策略分析

　　一、我国银行保险的现状

　　二、我国银行保险存在的问题

　　三、我国银行保险的发展策略

　　第十节 市场竞争与中国银行保险的发展分析

　　第十一节 综合经营趋势下银行保险的发展创新

　　第十二节 金融业综合经营趋势下我国银行保险的发展方向分析

　　第十三节 我国银行保险经营风险及防范

　　一、银行保险的风险分析

　　发展的政策建议

　　第十五节 我国银行保险的出路分析

　　一、政府角度

　　二、保险公司和银行角度

　　第十六节 我国银行保险业务的反思

　　一、银行保险的定义与模式

　　二、我国银行保险的发展情况

　　三、银保业务的教训和再认识



　　四、未来银保模式的选择

　　第五章  我国银行保险深层次问题的分析 

　　第一节 国际上银行保险发展经验

　　第二节 中国银行保险发展概况

　　第三节 银行与保险公司间的博弈分析

　　第四节 中国银行保险发展过程中存在的问题与分析

　　一、产品同质

　　二、手续费恶性竞争

　　三、退保金同比大幅上升

　　四、技术落后

　　五、法律滞后与双重监管

　　第五节 对中国银行保险未来发展的若干思考

　　一、银行保险是未来国内金融发展的必然趋势

　　二、银行保险应继续进行结构调整，提高新单期缴的比重

　　三、实现客户、保险公司与银行的三赢

　　四、相关法律制度的完善

　　第六章  财产保险在银行保险领域的发展分析 

　　第一节 财产保险在银行保险领域的发展

　　第二节 我国财产保险在银行保险领域发展中存在的问题分析

　　第三节 我国财产保险在银行保险领域的发展机遇及趋势分析

　　第四节 财产保险在银行保险领域发展的建议

　　第七章 我国财产银行保险业的发展分析 

　　第一节 我国银行保险的现状

　　一、中国寿险业银行保险发展较快

　　二、中国产险业银行保险发展相对不足

　　第二节 产险银行保险发展不足原因分析

　　第三节 目前我国财产银行保险合作的现状分析

　　第四节 中国财产银行保险业发展前景广阔

　　第五节 我国财产银行保险业务的发展对策

　　第八章 中国银保合作发展分析 

　　第一节 我国银保合作的SWOT分析

　　一、银保合作的优势



　　二、银保合作的劣势

　　三、银保合作的外部机会

　　四、银保合作面临的威胁

　　第二节 银保合作的原则及模式发展分析

　　一、银保合作是保险业竞争的需要

　　二、商业银行开展银保合作是业务发展的必然

　　三、坚持平等互利的原则发展银保合作

　　四、积极搞好三个层面的密切结合

　　五、银保合作发展的模式选择

　　第三节 我国银保合作的问题及对策

　　一、我国银保合作的发展特点

　　二、我国银行保险的发展历程及存在的问题

　　三、完善银保合作营销模式的对策建议

　　第四节 银保合作中值得关注的问题

　　一、银保合作双方缺乏宏观层面的长远规划

　　二、银保合作双方的地位不平等问题

　　三、保险公司靠价格战维系合作的硬伤与客户利益的维护问题

　　四、银行中间业务的收入与业务根基问题

　　第五节 当前银保业务的制度障碍与建设

　　第六节 我国银保合作面临的挑战与前景分析

　　第七节 银保合作的机制构建分析

　　一、产品层面上的创新

　　二、管理层面上的创新

　　三、制度层面上的创新

　　四、监管及法律层面上的创新

　　第八节 对当前中国银保合作发展的思考

　　一、当前我国银保合作存在的突出问题

　　二、发展我国银保合作的对策措施

　　第九章  银行保险的特殊性及银行与保险公司财富收益的实证分析 

　　一、银行保险是否特殊

　　二、研究方法介绍

　　三、实证结果



　　四、结论与启示

　　第十章  巨额存差背景下的银行保险分析 

　　第一节 巨额存差挑战商业银行收入模式分析

　　第二节 保险公司加快银行保险业务发展面临新的机遇

　　第三节 制约银行保险业务可持续发展的因素分析

　　一、银保合作基础脆弱，具有相当的不稳定性

　　二、高额手续费无法实现银行、保险的利益共沾

　　三、资本市场的不完善，导致银行风险向保险公司转移

　　四、银保业务经营缺乏规范，对消费者的误导时有发生

　　第四节 加快银行保险业务发展的对策分析

　　第十一章  建立银行保险分销体系的分析 

　　一、分销协议下中国的银行保险

　　二、当前我国银行保险的现状

　　三、我国银行保险的主要特征

　　四、建立银行保险分销体系的几点思考

　　第十二章  保险公司在银行保险发展中的风险分析及路径选择 

　　第一节 我国银行保险的现状分析

　　第二节 银行保险发展阶段模式的实证分析

　　第三节 我国全面开展银行保险业务的风险分析

　　一、产品开发的风险

　　二、经营成本的风险

　　三、承保操作的风险

　　四、法律政策的风险

　　第四节 保险公司在全面开展银行保险业务时的应对措施与路径选择

　　一、深度整合的经营模式是我国银保合作必然的发展方向

　　二、保险公司的银保战略选择及相应应对措施

　　图表目录

　　图表1  银行保险的基本模式

　　图表2  商业银行经营银行保险的渠道与方式

　　图表3  银行与保险公司的文化差异

　　图表4  欧洲各国关于银行与寿险公司相互设置的规定

　　图表5  部分欧洲国家对于银行涉足保险业的管理规定



　　图表6  寿险产品中银行销售占比

　　图表7  法国通过银行销售的寿险产品的市场份额

　　图表8  2003年各国银行保险寿险保费的市场份额

　　图表9  寿险在各国家庭金融资产总额中的比例

　　图表10  国家基本养老金计划的保障水平B/AE

　　图表11  养老金在各国家庭金融资产总额中的比例

　　图表12  台湾地区银行保险业务的销售渠道

　　图表13  2003年欧洲6家全能银行和银行保险集团的基本情况

　　图表14  商业银行加投资银行:一种新型全能银行

　　图表15  欧洲主要银行集团的组织结构

　　图表16  商业银行和投资银行的组织文化

　　图表17  银行和保险公司所需技能的变化

　　图表18  部分国家对银行参与保险业的管制及银行保险的市场份额

　　图表19  亚洲部分国家（或地区）对分行和保险公司之间所有权的限制

　　图表20  亚洲部分国家(或地区)对寿险税收上的激励政策现状

　　图表21  2001年-2006年1-2月我国银行保险保费收入

　　图表22  银行保险发展阶段模型

　　图表23  银行保险业务的发展对于银行、保险公司的益处

　　图表24  银行和银行保险销售的保单比例

　　图表25  全国性保险公司净资产利润率对比

　　图表26  产寿分业经营后全国性保险公司净资产利润率对比

　　图表27  2002-2003年国内主要寿险公司及全国的银行保险业务情况

　　图表28  2003年几个国家银保产品的市场份额（占人寿保险保费的百分比）

　　图表29  银行保险业务流程

　　图表30  银保模式(方案三和方案四)的对比

　　图表31  银行销售的保单比例

　　图表32  美国银行保险产品的销售情况 （1997-1999年）

　　图表33  在通过银行参加保险的人中参加各种保险的比例

　　图表34  2001-2004年我国寿险银行保险业务保费收入情况

　　图表35  银行代理的常见寿险产品

　　图表36  年度银行和保险公司并购案的数量

　　图表37  变量及其含义



　　图表38  收购方非正常回报与风险转移

　　图表39  以上市及非上市公司为被收购方的并购交易的非正常回报和财富效应

　　图表40  宣布期非正常回报与收购方和被收购方财务特征的相关系数：收购方、被收购方

和联合财富效应

　　图表41  以上市公司为收购对象的并购交易的回归模型

　　图表42  1999-2005年内金融机构主要资金构成变化

　　图表43  2001-2004年中国工商银行营业收入构成

　　图表44  银行保险的销售模式

　　图表45  2002-2003年国内主要保险公司的银行保险业务情况
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