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二、说明、目录、图表目录

      私人银行（PrivateBanking），是银行服务的一种，专门面向富有阶层，为富豪们提供个人

财产投资与管理。起源于16世纪瑞士的私人银行主要提供一种私密性极强的富人阶层的专属

金融服务。中国私人银行的发展始于7年前，2007年3月，中国银行(4.37,0.00,0.00%)与其战略

投资者苏格兰皇家银行在北京、上海两地合作设立了私人银行部。随后，多家银行相继开设

了这项业务。  

      私人银行服务的内容非常广泛，资产管理服务、保险服务、信托服务、税务咨询和规划、

遗产咨询和规划、房地产咨询等。每位客户都有专门的财富管理团队，包括会计师、律师、

理财和保险顾问等。一般来说，私人银行为客户配备一对一的专职客户经理，每个客户经理

身后都有一个投资团队做服务支持；通过一个客户经理，客户可以打理分布在货币市场、资

本市场、保险市场、基金市场和房地产、大宗商品和私人股本等各类金融资产。

      根据各家银行2014年的中报，结合以往年度信息，对中国上市商业银行的私人银行财富管

理能力进行了排名。结果排名第一的是招商银行，排在第二位和第三位的是工商银行和交通

银行。上述排行的依据主要是基于各商业银行的资产规模、存款、中间业务收入、营业网点

分布以及私人银行的公开相关信息。

      通过分析，从资产管理的规模看，有&ldquo;零售之王&rdquo;称号的招商银行最耀眼，其

管理的资产规模占其全部资产规模的13.15%，紧随其后的民生银行约占6.24%，但是二者相差

了7个百分点。招商银行在全国有34个私人银行营业网点，这比四大行之一的中国银行还要

多1个。招商银行管理的私人银行资产总规模达到6,621亿元，仅比四大行之首的工商银

行6,757亿元少136亿元。但是招商银行的私人银行客户数为2.9万个，工商银行只有3.9万个，

要知道，工商银行的总资产规模是招商银行的4倍还要多。

      私人银行的规模优势给招商银行带来丰厚的中间业务收入，根据统计，招商银行中间业务

收入占比达到36.08%，远超其他各家银行。四大行中中间业务收入占比最高的中国银行

为33.31%，落后招商银行3个百分点。

      智研数据研究中心发布的《2016-2022年中国私人银行行业前景研究与投资可行性报告》共

七章。首先介绍了中国私人银行行业市场发展环境、中国私人银行整体运行态势等，接着分

析了中国私人银行行业市场运行的现状，然后介绍了中国私人银行市场竞争格局。随后，报

告对中国私人银行做了重点企业经营状况分析，最后分析了中国私人银行行业发展趋势与投

资预测。您若想对私人银行产业有个系统的了解或者想投资私人银行行业，本报告是您不可

或缺的重要工具。



      本研究报告数据主要采用国家统计数据，海关总署，问卷调查数据，商务部采集数据等数

据库。其中宏观经济数据主要来自国家统计局，部分行业统计数据主要来自国家统计局及市

场调研数据，企业数据主要来自于国统计局规模企业统计数据库及证券交易所等，价格数据

主要来自于各类市场监测数据库。
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