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二、说明、目录、图表目录

      随着全球经济扑朔迷离的发展态势，中国律师事务所面临外部与内部环境变化带来的前所

未有的机遇和挑战。法律服务市场正逐步开放，伴随着外国资本、技术和服务的进入，法律

服务业面临着&ldquo;国内市场国际化，国际竞争国内化&rdquo;的严峻挑战。与此同时，中国

律师行业的属性和定位随着政治、经济、文化的时代需求亦有所变化。在这种形势下，律师

事务所要可持续、科学地发展，创新将起到决定性的作用。  

      自1979年律师业恢复以来，行业规模一直成指数增长。全国律师人数从1979年底的212人发

展至2008年15.67万人，再到2010年的1.72万家律师事务所、近20万律师。但在1.72万家律师事

务所中，规模超过1000人的律师事务所只有2个，超过100人的有28个，50人到100人的有149个

，30人到50人的有471个，这些加在一起是650家。

      在所有业务领域中法律顾问是增长最稳定的，应该作为律师事务所服务的基石。其他如非

诉业务增长迅猛，激进型的事务所可以选择这类业务重点开拓;而民事业务增长则相对稳定，

稳健型的事务所可以选择这类业务重点开拓。刑事业务的需求波动过于巨大，且赢者通吃效

应过于明显，实在不适合一般中小事务所涉足。这样，中国律师事务所与国外事务所的差距

会加速扩大，因为非诉业务的利润远远高于诉讼业务，国际著名律师事务所都是承接非诉业

务较多。

      中国律师事务所所表现的波动性以及增长瓶颈，主要是因为律师事务所业务选择偏重诉讼

、企业组织流于形式、主导能力素质偏低、创新内容又仅限于业务等。因此律师事务所要取

得更大的发展，必须提倡科学的人力资源管理、重视软硬件的共同建设、律所资源的合理分

配、以及要认识到律师事务所与传统企业的结构差别等。

 2016年中国律师事务所十大品牌企业（排序不分先后）     序列   公司名称   基本情况介绍       1 

 金杜律师事务所   北京金杜律师事务所，十大律师事务所，中国领先的综合性律师事务所，

世界律师联盟成员       2   大成律师事务所   北京大成律师事务所，十大律师事务所，国内成立

较早、规模较大的综合性律师事务所之一       3   君合   北京君合律师事务所，十大律师事务所

，成立于1989年，中国较早设立的合伙制律师事务所之一       4   国浩律师事务所   国浩律师事

务所，十大律师事务所，中国较大的跨地域合伙制律师事务所之一       5   中伦律师事务所   北

京市中伦律师事务所，十大律师事务所，较早设立的合伙制律师事务所之一       6   锦天城   上

海锦天城律师事务所，十大律师事务所，提供全方位法律服务、上海市较大规模的国内综合

性合伙制律师事务所。       7   德恒律师事务所   北京德恒律师事务所，原名中国律师事务中心

，十大律师事务所，1993年创建       8   盈科律师事务所   盈科律师事务所，十大律师事务所，

全球化法律服务机构       9   中银律师   北京市中银律师事务所，十大律师事务所，我国较早从



事证券法律业务的律师事务所       10   广和律师事务所   广东广和律师事务所，十大律师事务所

，广东省著名商标，律师运动会优秀奖行业知名品牌   

 

      智研数据研究中心发布的《2017-2022年中国律师事务所市场深度评估与投资前景研究报告

》共七。首先介绍了律师事务所相关概念及发展环境，接着分析了中国律师事务所规模及消

费需求，然后对中国律师事务所市场运行态势进行了重点分析，最后分析了中国律师事务所

面临的机遇及发展前景。您若想对中国律师事务所有个系统的了解或者想投资该行业，本报

告将是您不可或缺的重要工具。

      本研究报告数据主要采用国家统计数据，海关总署，问卷调查数据，商务部采集数据等数

据库。其中宏观经济数据主要来自国家统计局，部分行业统计数据主要来自国家统计局及市

场调研数据，企业数据主要来自于国统计局规模企业统计数据库及证券交易所等，价格数据

主要来自于各类市场监测数据库。
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4.5.2 山东省律师事务所收费标准

（1）代理民事诉讼案件

（2）代理行政诉讼案件

（3）代理国家赔偿案件

（4）办理刑事诉讼案件

（5）代理各类诉讼案件的申诉

（6）计时收费

4.5.3 山东省律师事务所案源分析

4.5.4 山东省律师事务所市场规模

（1）律师事务所收入规模分析

（2）律师事务所数量及从业人员规模

4.5.5 山东律师事务所业务竞争

4.5.6 山东律师事务所发展优劣势

4.5.7 山东省律师事务所发展前景

4.6 浙江省律师事务所竞争与发展前景分析

4.6.1 浙江省律师事务所发展政策

（1）《浙江省省直律师事务所管理规定》

（2）《浙江省律师事务所律师助理管理规定》

（3）《关于进一步加强和改进律师工作的实施意见》

（4）《浙江省律师诚信档案建设若干规定》

4.6.2 浙江省律师事务所收费标准

4.6.3 浙江省律师事务所案源分析

4.6.4 浙江省律师事务所市场规模

（1）律师事务所数量及从业人员规模

（2）律师事务所业务收入规模

4.6.5 浙江省律师事务所业务竞争

4.6.6 浙江律师事务所发展优劣势

4.6.7 浙江省律师事务所发展前景



4.7 江苏省律师事务所竞争与发展前景分析

4.7.1 江苏省律师事务所发展政策

（1）《江苏省律师事务所诚信等级考核暂行办法》

（2）《江苏省律师服务收费管理办法实施细则》

（3）其他法规

4.7.2 江苏省律师事务所收费标准

（1）江苏省律师事务具体收费标准

（2）江苏省律师事务收费规定

4.7.3 江苏省律师事务所案源分析

4.7.4 江苏省律师事务所市场规模

（1）律师事务所收入规模分析

（2）律师事务所数量及从业人员规模

4.7.5 江苏省律师事务所业务竞争

4.7.6 江苏律师事务所发展优劣势

4.7.7 江苏省律师事务所发展前景

 

第5章：中国律师事务所竞争个案经营实力分析

5.1 律师事务所排名情况分析

5.2 国际律师事务所经营管理分析

5.2.1 霍金路伟国际律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3 国内律师事务所个案经营状况分析

5.3.1 北京大成律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3.2 北京市金杜律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析



5.3.3 上海市锦天城律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3.4 北京德恒律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3.5 北京市君合律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3.6 北京市中银律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3.7 北京市中伦律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3.8 泰和泰律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3.9 国浩律师（北京）事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析

5.3.10 北京市君泽君律师事务所经营分析

（1）企业发展简况分析

（2）企业经营情况分析

（3）企业经营优劣势分析



略&hellip;&hellip;&hellip;..

 

第6章：中国律师事务所经营成功案例分析与管理建议

6.1 律师事务所经营成功案例分析

6.1.1 上海市翟建律师事务所经营案例

（1）企业发展状况简述

（2）企业成功因素分析&mdash;&mdash;人员的合理搭配

6.1.2 上海市建纬律师事务所经营案例

（1）企业发展状况简述

（2）企业成功因素分析

6.1.3 上海市方达律师事务所经营案例

（1）企业发展状况简述

（2）企业成功因素分析&mdash;&mdash;采取团队合作的模式

6.1.4 浙江腾飞金鹰律师事务所经营案例

（1）企业发展状况简述

（2）企业成功因素分析&mdash;&mdash;对业务领域和人才的选取

6.1.5 成功案例对比分析

（1）专业化不同

（2）组织方式的不同

6.2 律师事务所发展存在的问题分析

6.2.1 律师事务所业务选择偏重诉讼

6.2.2 律师事务所企业组织流于形式

6.2.3 律师事务所主导能力素质偏弱

6.2.4 律师事务所创新内容限于业务

6.3 律师事务所法律服务营销分析

6.3.1 法律服务营销相关概述

（1）法律服务营销的特点分析

（2）法律服务营销现状与趋势

1）营销现状

2）营销趋势

（3）法律服务的客户需求特征

6.3.2 律师事务所法律服务营销策略前瞻建议



（1）律师事务所定位策略前瞻建议

1）律师事务所市场定位的决定因素

2）国内外律师事务所市场定位的成功经验

（2）律师事务所营销策略前瞻建议

1）如何提升服务质量前瞻建议

2）如何让服务价格与服务组合前瞻建议

3）服务组合如何创新前瞻建议

4）如何提升公共形象前瞻建议

5）如何开展全员营销前瞻建议

6）如何开展网络营销前瞻建议

（3）律师事务所营销策略实施方案前瞻建议

1）如何建立业务来源渠道前瞻建议

2）如何通过各种有效途径展示律师事务所综合实力前瞻建议

3）如何瞄准潜在客户前瞻建议

4）如何为客户提供增值法律服务前瞻建议

5）如何保持已有客户前瞻建议

6）如何坚持客户回访前瞻建议

7）如何适时讲话和发言前瞻建议

8）如何参加社会活动前瞻建议

9）如何瞄准有影响的人物前瞻建议

6.4 中小型律师事务所管理前瞻建议

6.4.1 律师事务所组织结构发展方向前瞻建议

（1）律师事务所组织架构发展方向如何为公司化运作

（2）中小型律师所朝公司化组织架构运作前瞻建议

6.4.2 律师事务所决策机制采用前瞻建议

6.4.3 律师事务所人力资源积淀前瞻建议

（1）律师事务所人才管理体制缺陷分析

（2）律师事务所人才发展前瞻建议

6.4.4 律师事务所利益分配制度前瞻建议

（1）资深律师做出一定的利益让步，让资历较浅的律师能够更快更好的发展

（2）如何借鉴发达国家的利益分配制度

6.4.5 律师事务所业务质量控制前瞻建议



 

第7章：中国律师事务所发展路径与互联网+律师事务所发展前景分析(ZY WZY)

7.1 国内律师事务所国际化发展分析

7.1.1 律师事务所国际化需求分析

（1）律师事务所国际化扩张动因&mdash;&mdash;全球经济一体化

（2）律师事务所国际化扩张动因&mdash;&mdash;法律行业竞争的需要

7.1.2 国内律师事务所海外扩张现状

7.1.3 国内律师事务所国际化策略

（1）人才的培养

（2）中外律所合作

7.2 律师事务所规模化发展路径前瞻建议

7.2.1 突破律师事务所组织形式

（1）律师事务所应朝公司化的组织形式方向发展

（2）公司化律师事务所的意义

（3）立法突破和试点建议

7.2.2 政府及相关部门税费扶持

7.2.3 律师事务所文化创建建议

7.2.4 律师事务所规模化方式

7.2.5 律师事务所规范化管理

（1）建立良好的律师人才机制

（2）制定并实施高质量服务标准

（3）制定并实施周密的财务制度

（4）制订并实施其他相关制度

7.2.6 律师事务所高级管理人才运用建议

（1）高级管理人才需求分析

（2）战略顾问人才需求分析

（3）管理顾问和职业经理人

7.3 律师事务所专业化发展路径前瞻建议

7.3.1 律师业务素质提高建议

（1）提高能说会写的能力

1）能说

2）会写



（2）提升合作与交际的能力

（3）提升时间管理的能力

（4）改良工作方法

7.3.2 律师执业技能提高建议

（1）提升业务推广技能

1）采用教导式营销方式

2）建立杠杆关系网

3）借鉴美国&ldquo;超级明星&rdquo;律师业务推广秘诀

（2）提升出庭技能

1）提升庭前准备技能

2）提升庭审技能

7.3.3 律师事务所专业定位与运作

（1）专业定位

（2）团队合作

7.4 互联网给律师事务所行业带来的冲击和变革分析

7.4.1 互联网时代律师事务所行业大环境变化分析

7.4.2 互联网给律师事务所行业带来的突破机遇分析

7.4.3 互联网给律师事务所行业带来的挑战分析

7.5 中国互联网+律师事务所行业市场发展现状分析

7.5.1 互联网+律师事务所行业投资布局分析

7.5.2 律师事务所行业信息技术渗透率分析

7.5.3 中国互联网+律师事务所行业竞争格局分析

7.6 中国互联网+律师事务所行业市场发展前景分析

7.6.1 中国互联网+律师事务所行业市场增长动力分析

7.6.2 中国互联网+律师事务所行业市场发展瓶颈分析

7.6.3 中国互联网+律师事务所行业市场发展趋势分析
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